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1. Introduction

Bienvenue dans le programme d'initiation à l'entrepreneuriat !

Cher jeune entrepreneur en herbe,

Félicitations ! Tu as pris une décision incroyable en rejoignant le

programme "5 jours pour lancer ta première startup".

Pendant cinq jours, tu vas plonger dans l'univers passionnant de

l'entrepreneuriat numérique, découvrir ce que sont les startups, et

surtout, tu vas apprendre comment transformer tes idées créatives en

projets concrets.

Que tu aies déjà rêvé de créer ton entreprise ou que ce soit ta première

aventure dans le monde des affaires, ce programme est là pour

t'inspirer et te guider tout au long de ton parcours entrepreneurial.
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Qu'est-ce qu'une startup et pourquoi c'est passionnant ?

Une startup est une toute jeune entreprise qui démarre et qui cherche à

résoudre un problème ou à créer quelque chose de nouveau et

d'excitant.

Ce qui rend les startups si passionnantes, c'est qu'elles sont pleines

d'idées innovantes et d'enthousiasme. Les entrepreneurs qui créent des

startups sont des personnes courageuses et créatives, prêtes à relever

des défis, à prendre des risques et à changer le monde avec leurs idées.

Dans ce guide, tu vas découvrir les bases de l'entrepreneuriat et du

monde des startups. Tu découvriras comment identifier des besoins dans

ton environnement, générer des idées incroyables, concevoir des

prototypes et développer des solutions numériques pour donner vie à tes

projets

À propos de ce workbook : comment l'utiliser efficacement ?

Ce workbook est ton guide tout au long du programme. Il contient toutes

les informations importantes, les instructions pour les activités, des

définitions utiles et même des liens vers des ressources en ligne pour

approfondir tes connaissances. Tout ce dont tu as besoin pour réussir est

là, entre ces pages !
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Voici quelques conseils pour bien utiliser ce workbook

1. Lis attentivement : Prends le temps de lire chaque partie du

workbook. Cela t'aidera à comprendre les concepts clés de

l'entrepreneuriat.

2. Prends des notes : N'hésite pas à prendre des notes pendant les

activités et à noter tes idées. Cela t'aidera à rester organisé et à

garder une trace de tes progrès.

3. Sois créatif : L'entrepreneuriat, c'est aussi être créatif ! N'hésite

pas à laisser libre cours à ton imagination et à proposer des idées

originales.

4. Partage tes idées : N'aie pas peur de partager tes idées avec les

autres participants et les animateurs. C'est en échangeant et en

collaborant que les meilleures idées émergent.

5. Amuse-toi : L'entrepreneuriat est une aventure passionnante !

Amuse-toi en explorant de nouvelles idées et en développant ton

projet entrepreneurial.

Tu es sur le point de vivre une expérience extraordinaire. Alors,

prêt à lancer ta première startup ? Allons-y !
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Jour 1 - Découvrir l'entrepreneuriat

Bienvenue au Jour 1 de notre aventure entrepreneuriale ! Aujourd'hui, nous

allons explorer l'univers de l'entrepreneuriat et découvrir ce qui rend les

entrepreneurs et les startups si spéciaux. Prêt à embarquer dans cette

passionnante découverte ?

Qui sont les entrepreneurs et les startups célèbres ?

Tâche à faire

Connais-tu des entrepreneurs célèbres ? Donne leur nom et le
nom de leurs entreprises 

Selon toi, Qu'est-ce qu'une startup ? 

Selon toi, les entrepreneurs sont-ils importants pour la société ? Si,
oui pourquoi ? 
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Découvrons

Les entrepreneurs sont des personnes pleines d'idées et de

détermination. Ce sont des rêveurs qui osent transformer leurs rêves en

réalité. Beaucoup de grandes entreprises ont commencé grâce à des

entrepreneurs qui ont eu le courage de suivre leurs passions.

Voici quelques exemples de startups célèbres et des entrepreneurs

inspirants :

1. Apple - Steve Jobs : Tu as sûrement entendu parler de cette célèbre

entreprise créée par Steve Jobs. Apple a commencé dans un garage

avec la vision de changer le monde avec des produits innovants tels que

l'iPhone et l'iPad.

2. Facebook - Mark Zuckerberg : Mark Zuckerberg a créé Facebook

alors qu'il était encore étudiant à l'université. Aujourd'hui, Facebook est

un réseau social géant qui connecte des milliards de personnes à travers

le monde.

3. Amazon - Jeff Bezos : Jeff Bezos a fondé Amazon en tant que

librairie en ligne. Maintenant, Amazon est devenu un énorme marché en

ligne vendant toutes sortes de produits.

4. Google - Larry Page et Sergey Brin : Deux amis, Larry et Sergey, ont

créé Google pour rendre la recherche d'information sur Internet plus

facile. Aujourd'hui, Google est le moteur de recherche le plus utilisé au

monde.

Les entrepreneurs célèbres et leurs Startups
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L'impact de l'entrepreneuriat sur la société

Les entrepreneurs jouent un rôle crucial dans le développement socio-

économique. Ils apportent des solutions novatrices à des problèmes

existants, créent des emplois, stimulent l'économie et favorisent

l'innovation. En lançant leur startup, les entrepreneurs contribuent à

construire un avenir meilleur pour la société.

Les 5 grands concepts de l'entrepreneuriat

pour les enfants

1. Idée : Tout commence par une idée ! Les entrepreneurs sont de grands

rêveurs et trouvent des solutions créatives à des problèmes du quotidien.

2. Risque : Être entrepreneur, c'est prendre des risques. Parfois, il peut y

avoir des défis, mais c'est en surmontant ces obstacles que les grands

projets prennent vie.

3. Innovation : L'innovation signifie créer quelque chose de nouveau et

d'unique. Les entrepreneurs sont toujours à la recherche de nouvelles

idées pour améliorer notre vie.

4. Persévérance : Être persévérant signifie ne pas abandonner même

face aux difficultés. Les entrepreneurs gardent leur détermination, même

si tout ne se passe pas comme prévu.

5. Impact : Les entrepreneurs cherchent à avoir un impact positif sur le

monde. Ils veulent rendre la vie des gens meilleure grâce à leurs projets

et leurs inventions.
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Qu'est-ce que l'entrepreneuriat digital et le numérique ?

L'entrepreneuriat digital et le numérique font référence à l'utilisation des

technologies informatiques et d'Internet pour créer et développer des

entreprises. De nos jours, le monde numérique offre de nombreuses

opportunités pour les jeunes entrepreneurs comme toi !

Grâce à l'entrepreneuriat digital, tu peux utiliser des outils numériques

pour créer des produits ou services en ligne, comme des applications, des

sites Web, des jeux vidéo, des vidéos ou même des produits virtuels. 

C'est incroyable de voir comment une simple idée peut toucher des

millions de personnes à travers le monde grâce à Internet.
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Tâche à faire

Quels sont les outils numériques que tu as déjà utilisés dans ton

quotidien ? Coche les réponses qui te correspondent.

Cite quelques produits ou services en ligne que tu as déjà eu

l'opportunité de découvrir

Smartphone ( IPhone / Android / Autres)

Tablette

Ordinateur portable

Ordinateur de bureau
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Découvrons

Une startup est une toute jeune entreprise qui démarre et qui cherche à
résoudre un problème ou à créer quelque chose de nouveau et
d'excitant. 

En général, une startup propose une solution technologique innovante,
qui vise à répondre à un besoin spécifique et leur objectif est d'avoir
rapidement un impact exponentiel. 

Les startups sont différentes des entreprises traditionnelles qui ne
cherchent pas forcément à innover et qui se concentrent sur la
génération de profits plutôt que la génération d'impact. 

Le monde des startups et du numérique

Comment crée- t-on une startup ? Les étapes du
développement d'une startup 

1. Idée : Tout commence par une idée passionnante et innovante.
L'entrepreneur identifie un besoin ou un problème dans la société et
imagine une solution unique.

2. MVP (Minimum Viable Product) : Le MVP est une première version
simple du produit ou du service qui permet de le tester auprès des
utilisateurs pour recueillir des retours et des améliorations.

3. Prototypes : Les prototypes sont des modèles concrets du produit ou
du service qui permettent de visualiser et de tester ses fonctionnalités
avant de le développer complètement.

4. Business Model : Le business model est la manière dont l'entreprise
va gagner de l'argent en proposant son produit ou service. C'est une
partie essentielle pour assurer la viabilité économique de la startup.
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5. Financement : Pour développer leur startup, les entrepreneurs ont
besoin de fonds. Ils peuvent obtenir du financement par des investisseurs,
des subventions ou des prêts.

6. Développement : C'est l'étape où la startup prend vie. Les
entrepreneurs développent leur produit ou service grâce aux outils
numériques, en s'appuyant sur les retours des utilisateurs et en améliorant
constamment leur solution.

7. Lancement : Après avoir développé le produit, c'est le moment tant
attendu du lancement ! L'entrepreneur présente fièrement sa startup au
monde entier.

8. Croissance : Une fois lancée, la startup cherche à se développer et à
atteindre un plus grand nombre d'utilisateurs. C'est une étape où
l'entrepreneur doit être agile et flexible pour s'adapter aux besoins du
marché.

Conclusion

L'entrepreneuriat est une aventure passionnante qui peut changer ta vie
et celle des autres. En développant ta startup, tu auras l'opportunité de
créer un impact positif sur la société tout en réalisant tes rêves les plus
audacieux.

Grâce à ce guide, tu découvriras comment utiliser les outils numériques
pour développer ton projet d'entreprise. L'entrepreneuriat digital te
permettra de donner vie à tes idées de manière créative et innovante.

C'est parti pour cette aventure passionnante dans le monde de
l'entrepreneuriat digital !  

À demain pour de nouvelles découvertes et pour aller plus loin dans le
développement de ta première startup !



05 Jours pour lancer ta startup 

Jour 2 - Trouver des idées pour ta startup

Super, nous sommes maintenant au Jour 2 de notre aventure

entrepreneuriale ! Aujourd'hui, nous allons explorer comment trouver des

idées incroyables pour ta startup. Pour cela, nous allons ouvrir grand les

yeux pour observer notre environnement, apprendre à être créatifs et

utiliser des techniques spéciales pour générer des idées originales. Prêt à

faire preuve de curiosité et de créativité ?

Ouvre grand les yeux : Comment observer ton
environnement pour détecter des besoins ?

Pour trouver des idées brillantes, il est essentiel de bien observer ce qui
t'entoure. Pose-toi des questions comme :

Tâche à faire

1. Quels sont les problèmes ou les besoins que tu rencontres dans ton
quotidien ?

2. Qu'est-ce qui pourrait être amélioré dans ton école, ta maison ou ta
communauté ?

3. Quels sont les défis que tes amis ou ta famille pourraient rencontrer ?
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Prends quelques minutes pour réfléchir et noter toutes les idées qui te
viennent à l'esprit. N'hésite pas à discuter avec tes camarades et à
écouter leurs points de vue. Souviens-toi, les meilleures idées peuvent
surgir de n'importe où !

Lorsque tu as fini, regarde tes notes et écris ci-dessous le problème le plus
important que tu aimerais résoudre
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Découvrons

Pour créer une startup qui répond aux besoins des utilisateurs, il est
essentiel de bien les comprendre. La recherche utilisateurs est une
méthode qui te permettra de découvrir ce que veulent réellement les
gens.

Voici quelques techniques de recherche utilisateurs que tu peux utiliser :

La recherche utilisateurs : Apprendre à comprendre les
besoins des autres

1. Interview utilisateurs : Pose des questions aux personnes pour mieux
comprendre leurs besoins, leurs préoccupations et leurs problèmes.

2. Learning Expedition : C'est comme une aventure où tu pars à la
rencontre des gens pour en savoir plus sur leur vie et leurs défis.

3. Sondage : Les sondages sont un moyen efficace de recueillir des
informations auprès d'un grand nombre de personnes et de comprendre
leurs besoins, leurs préférences et leurs problèmes. Tu peux réaliser un
sondage en ligne en utilisant des outils comme https://www.tally.so

4. Interview d'experts : Les interviews d'experts sont une opportunité de
discuter avec des personnes compétentes dans le domaine qui
t'intéresse. Pour réussir tu peux utiliser la technique des 5 pourquoi pour
creuser en profondeur et comprendre les causes profondes d'un
problème ou d'un besoin. Concrètement, il s'agit de poser des questions
successives "pourquoi" pour aller au-delà des réponses superficielles.

5. Affinity map : Un affinity map est un moyen visuel de regrouper des
idées et des informations similaires pour dégager des tendances et des
insights. Il s'agit d'une technique qui permet d'analyser les informations
recueillies lors de la recherche utilisateurs pour identifier clairement les
besoins. 

https://www.tally.so/
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Tâche à faire

1. Sondages - Poser les bonnes questions pour comprendre les

besoins des utilisateurs

Dans le cadre du lancement de ta startup, tu dois préparer un sondage

contenant 5 à 6 questions. Pour préparer ton sondage, utilise les

questions suivantes : qui, quoi, où, quand, pourquoi et comment.

Assure-toi de poser également une question spécifique sur les

fonctionnalités qu'ils aimeraient voir dans une solution numérique pour

résoudre leur problème. N'hésite pas à demander l'aide de tes

camarades ou de tes animateurs pour affiner tes questions si besoin.

2. Interviews d'experts avec la technique des 5 pourquoi - Creuser

en profondeur :

Identifie un expert pertinent pour ton projet et prépare des questions

basées sur la technique des 5 pourquoi.

Mène ensuite les interviews et enregistre les réponses pour les analyser

par la suite.
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Nom de l'expert :

Q :

R :

Q :

Q :

R :

R :

3. Affinity map - Organiser les informations recueillies 
Une fois que tu as recueilli les réponses des sondages et des interviews,
il est temps de créer un affinity map pour organiser les informations. 

Consigne : Pour créer ton affinity map, suis ces étapes :

  a. Sur de grandes feuilles de papier ou des post-it, écris chaque idée,
besoin ou problème recueilli des sondages et des interviews.
  b. Regroupe les post-it qui se rapportent à des thèmes similaires.
  c. Donne un titre à chaque groupe pour identifier les principales
catégories.
  d. Analyse l'affinity map pour identifier les idées les plus fréquentes et
les besoins prioritaires. Note les ensuite ici. 
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Besoin 1 :

Besoin 2 :

Besoin 3 :

Besoin 4 :

Découvrons

Soyons créatifs : Apprendre à générer des idées pour
des projets d'entreprise

Maintenant que tu as observé ton environnement et que tu comprends
mieux les besoins des autres, il est temps d'être créatif ! L'ideation est un
processus passionnant qui te permettra de générer des idées incroyables
pour ta startup.

Voici quelques méthodes d'ideation que tu peux essayer :

1. Ideation libre : Prends une feuille de papier et note toutes les idées
qui te viennent à l'esprit, même les plus folles !

2. Innovation Landscape : Trouve des. solutions qui ont déjà été
apportées en réponse au problème que tu veux résoudre. Inspire-toi
d'elles pour trouver des idées intéressantes. 
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Tâche à faire

Choisis une de ces méthodes d'ideation ou crée la tienne ! Prends le

temps d'écrire autant d'idées que possible. N'aie pas peur d'être créatif

et original. Chaque idée compte !
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Découvrons

Un storyboard est une sorte de bande dessinée qui raconte l'histoire de
ton projet de manière visuelle. C'est une excellente façon de montrer
comment ton produit ou service va fonctionner et comment les
utilisateurs pourront l'utiliser.

Storyboard : Transformer ton idée en une histoire
visuelle

Prends des feuilles de papier ou utilise des outils numériques pour créer
ton storyboard. Réalise une bande dessinée de 6 cases qui raconte
comment ta solution numérique sera utilisée pour résoudre un problème.
Tu peux t'inspirer des storyboard en annexe du guide. 

N'hésite pas à ajouter des notes pour expliquer chaque étape. Lorsque tu
as fini, liste les différentes étapes de ton storyboard.

Tâche à faire 
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Bravo ! Tu as maintenant exploré les méthodes pour trouver des idées
pour ta startup. La curiosité et la créativité sont les clés pour réussir.

N'oublie pas de partager tes idées avec tes camarades pour obtenir
leurs retours. À demain pour découvrir comment sélectionner les
meilleures idées pour transformer ton projet en réalité !
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Jour 3 - Sélectionner et concevoir ton projet

Félicitations pour avoir exploré différentes idées lors du Jour 2 !

Aujourd'hui, nous allons passer à l'étape cruciale de sélectionner la

meilleure idée parmi celles que tu as générées. 

Ensuite, nous allons découvrir comment transformer cette idée en réalité

grâce au prototypage rapide. Par la suite, nous aborderons l'élaboration

d'un Business Model Canvas pour donner une solide structure à ton projet

d'entreprise. Enfin, nous allons parler de l'importance d'une landing page

pour présenter ton projet aux utilisateurs et nous allons apprendre à en

créer un ensemble en utilisant Botamp. 

Prêt à concrétiser davantage ton projet d'entreprise ?



Choisis ta meilleure idée : Comment sélectionner les
projets les plus prometteurs ?

Tâche à faire

Maintenant que tu as plein d'idées devant toi, il est temps de choisir celle

qui te semble la plus prometteuse. Voici quelques questions à te poser

pour t'aider dans cette étape :

1. Laquelle de tes idées répond le mieux aux besoins des utilisateurs que tu

as identifiés lors de la recherche utilisateurs ?

2. Laquelle de tes idées t'enthousiasme le plus et te donne envie de te

lancer à fond dedans ?

3. Laquelle de tes idées est réaliste et réalisable avec les ressources que tu

as à disposition ?

Prends le temps de réfléchir à ces questions et choisis ta meilleure idée.

N'hésite pas à demander l'avis de tes camarades et de tes animateurs pour

avoir des retours constructifs.

05 Jours pour lancer ta startup 
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Découvrons

Le prototypage rapide est une méthode qui te permet de passer de l'idée
sur papier à un modèle concret de ton projet. Cela peut être un dessin,
un modèle en argile, une maquette en carton ou même un schéma sur
une feuille.

Du papier à la réalité : Introduction au prototypage
rapide

Un Business Model Canvas est un outil puissant qui t'aidera à structurer
ton projet d'entreprise. C'est comme une grande feuille de papier où tu
pourras noter toutes les informations importantes sur ton projet.

Voici les éléments clés à inclure dans ton Business Model Canvas :

1. Proposition de valeur : Qu'est-ce que ton produit ou service apporte
comme valeur aux utilisateurs ?

2. Segment de clients : À qui ton produit ou service s'adresse-t-il ? Quel
est ton public cible ?

3. Canaux de distribution : Comment vas-tu faire connaître ton produit
ou service aux utilisateurs ?

4. Relation client : Comment vas-tu interagir avec tes clients ?
Comment vas-tu les fidéliser ?

Le Business Model Canvas
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5. Source de revenus : Comment vas-tu gagner de l'argent avec ton
projet ? Quel est ton modèle économique ?

6. Ressources clés : Quels sont les éléments essentiels dont tu as besoin
pour réaliser ton projet ?

7. Partenaires clés : Avec qui vas-tu collaborer pour développer ton
projet ?

8. Structure de coûts : Quels sont les coûts associés à la réalisation de
ton projet ?

Tâche à faire

Prends une grande feuille de papier et dessine ton Business Model
Canvas. Remplis chaque section avec les informations pertinentes sur ton
projet. 

N'hésite pas à demander de l'aide à tes camarades ou à tes animateurs
si tu as besoin.
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Découvrons

Pour développer ton projet, tu n'as pas besoin de coder ! Il existe des
outils fantastiques appelés NoCode, tels que Glide, Figma, WordPress
ou Flutterflow, qui te permettent de créer des solutions numériques sans
écrire une seule ligne de code.

Ces outils sont parfaits pour plusieurs raisons :

1. Rapidité : Tu peux développer et tester rapidement des prototypes
auprès des utilisateurs pour obtenir des retours précieux.

2. Coût : Les solutions NoCode sont souvent moins coûteuses que le
développement personnalisé, ce qui est idéal pour les jeunes
entrepreneurs.

3. Accessibilité : Les outils NoCode sont conçus pour être faciles à
utiliser, même pour les débutants. 

Développement de solutions numériques avec des outils
NoCode

Landing page : Présenter ton projet aux utilisateurs

Une landing page est une page Web dédiée à présenter ton projet de
manière attrayante aux utilisateurs potentiels. C'est comme une carte de
visite pour ta startup !

Tu peux réaliser une landing page rapidement avec des solutions Nocode
comme Botamp ou Carrd.co. Ce sont des outils simples et puissants qui
te permettront de réaliser ta page Web en quelques clics.
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Et le contenu ? 

Pour rédiger le contenu de ta landing page, tu peux utiliser Chat GPT !
Chat GPT est un puissant assistant qui t'aidera à trouver les mots justes
pour communiquer efficacement avec les utilisateurs.

Tu peux y accéder à l'adresse : https://www.chat.openai.com 

https://www.chat.openai.com/


Tâche à faire

1. Choisis l'un de ces outils NoCode pour commencer à développer ton

projet numérique. Explore ses fonctionnalités pour voir comment tu

pourrais développer ta solution numérique.

2. Imagine comment tu veux présenter ton projet aux utilisateurs sur ta

landing page. Réfléchis à ce que tu aimerais qu'ils sachent sur ton produit

ou service. Liste les avantages qu'ils pourraient obtenir en utilisant ton

projet.
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3. Prépare le contenu de la landing page. Commence par poser une

question à Chat GPT sur ce que tu aimerais inclure sur ta landing page.

Par exemple, demande "Quels sont les avantages de mon produit pour les

utilisateurs ?". Chat GPT te fournira des réponses que tu pourras utiliser

pour écrire le contenu de ta landing page.

4. Va maintenant sur le site de Botamp et suis les étapes pour créer ta

landing page. Utilise les informations que tu as rédigées avec Chat GPT

pour composer le contenu de la page. N'oublie pas de gérer l'aspect

visuel avec de belles images. 



Bravo ! Tu as maintenant sélectionné ta meilleure idée et commencé à la

concrétiser grâce au Business Model Canvas et une landing page.

Continue à travailler dur et à être créatif. Tu es en train de donner vie à

ton projet d'entreprise ! 

À demain pour découvrir comment concevoir des prototypes plus
avancés pour ton projet !

05 Jours pour lancer ta startup 
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Jour 4 - Développer ta solution numérique

Félicitations pour avoir exploré différentes idées lors du Jour 2 !

Aujourd'hui, nous allons passer à l'étape cruciale de sélectionner la

meilleure idée parmi celles que tu as générées. 

Ensuite, nous allons découvrir comment transformer cette idée en réalité

grâce au prototypage rapide. Par la suite, nous aborderons l'élaboration

d'un Business Model Canvas pour donner une solide structure à ton projet

d'entreprise. Enfin, nous allons parler de l'importance d'une landing page

pour présenter ton projet aux utilisateurs et nous allons apprendre à en

créer un ensemble en utilisant Botamp. 

Prêt à concrétiser davantage ton projet d'entreprise ?
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Découvrons

Maintenant que tu as sélectionné ta meilleure idée et que tu as déjà
réalisé ton storyboard, il est temps de concevoir un prototype
fonctionnel. Pour cela, tu peux suivre ces étapes :

1. Identifie les fonctionnalités essentielles : Quels sont les éléments
clés de ton projet ? Quelles fonctionnalités doivent être incluses dans le
prototype ?

2. Crée un userflow : Dessine un schéma ou un diagramme pour montrer
comment les différentes parties de ton prototype seront connectées
entre elles.

3. Choisis ton outil : Utilise un outil NoCode que tu as exploré
auparavant (comme Glide, Figma, WordPress ou Flutterflow) pour créer
ton prototype.

4. Teste et itère : Une fois ton prototype terminé, teste-le auprès de tes
camarades ou de ta famille. Recueille leurs retours et apporte les
améliorations nécessaires.

De l'idée au plan : Comment concevoir un prototype
fonctionnel ?

Des outils magiques : Découvre les solutions numériques
simples pour concrétiser ton projet

Les outils NoCode que tu as découverts précédemment (Glide, Figma,
WordPress, Flutterflow) sont vraiment magiques ! Ils te permettent de
créer des prototypes fonctionnels sans avoir besoin de coder. Tu peux
ajouter des boutons, des images, des formulaires et bien d'autres choses
pour donner vie à ton projet.



Tâche à faire

1. Liste les fonctionnalités essentielles de ta solution numérique

2. Dessine les écrans de la solution sur un papier en t'inspirant d'autres

solutions similaires. 

3. Choisis l'outil NoCode que tu préfères et commence à concevoir ton

prototype. N'hésite pas à explorer les fonctionnalités et à laisser libre

cours à ta créativité !
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Bravo ! Tu as maintenant conçu un prototype fonctionnel de ton projet

grâce aux outils NoCode. Tu es sur la bonne voie pour donner vie à ton

idée ! À demain pour découvrir comment tester ton prototype auprès des

utilisateurs et comment l'améliorer encore plus !
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Jour 5 - Préparer ta présentation et restitution

Félicitations, nous arrivons à la dernière étape de ton aventure

entrepreneuriale, le Jour 5 ! Aujourd'hui, nous allons nous concentrer sur

la préparation de ta présentation et de ta restitution. Nous allons fignoler

ton projet en apportant les dernières améliorations et en préparant ton

pitch. Enfin, tu vas avoir l'opportunité de présenter ton projet devant un

public enthousiaste lors de la restitution.

Prêt à briller sur scène et montrer tout ton talent d'entrepreneur ?
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Découvrons

Maintenant que ton prototype est prêt, c'est le moment de peaufiner ton
projet d'entreprise. Voici quelques étapes pour le faire briller davantage 

1. Améliore ton prototype : Prends en compte les retours que tu as reçus
lors des tests et apporte les ajustements nécessaires pour rendre ton
prototype encore meilleur.

2. Ajoute une touche visuelle : Utilise des images, des couleurs et des
éléments graphiques pour rendre ta présentation attrayante et
professionnelle.

3. Soigne ton pitch : Prépare un discours court et percutant pour
présenter ton projet aux autres. Mets en valeur les points forts de ton
entreprise et explique pourquoi elle est si spéciale.

4. Répète ta présentation : Entraîne-toi à parler de ton projet devant
un miroir, devant tes camarades ou devant ta famille. Plus tu te prépares,
plus tu seras à l'aise lors de la restitution.

Fignole ton projet : Peaufine ton entreprise et prépare
ton pitch

Le pitch deck, un outil essentiel pour le financement

Le pitch deck est un élément essentiel pour tout entrepreneur qui
souhaite obtenir du financement ou des investissements pour son projet.
C'est une présentation visuelle qui résume les points clés de ton
entreprise et qui vise à convaincre les investisseurs de l'intérêt de soutenir
ton projet.
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Un pitch deck bien construit peut faire toute la différence entre obtenir
des financements ou être passé à côté d'une opportunité.

Les différentes parties essentielles du pitch deck :

1. Introduction : Présente-toi et ton équipe, parle de l'entreprise et
donne un aperçu de ce que tu vas présenter.

2. Problème : Explique le problème que ton entreprise vise à résoudre et
son importance pour le marché.

3. Solution : Décris ta solution de manière claire et concise, en
expliquant comment elle répond au problème identifié.

4. Marché : Présente une analyse du marché pour montrer que tu
comprends ton public cible et la taille de l'opportunité.

5. Modèle économique : Explique comment ton entreprise va générer
des revenus et être rentable.

6. Traction : Mets en avant les réalisations et les progrès de ton
entreprise jusqu'à présent.

7. Concurrence : Identifie tes principaux concurrents et mets en
évidence les avantages compétitifs de ton projet.

8. Financement recherché : Indique le montant de financement que tu
recherches et comment tu comptes l'utiliser.

9. Conclusion : Résume les points clés et réitère l'opportunité
d'investissement
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Pour réussir, tu auras besoin de PowerPoint, un outil couramment utilisé
pour créer un pitch deck. C'est simple, intuitif et offre des fonctionnalités
pour ajouter des images, des graphiques et des animations pour rendre
ta présentation plus dynamique.

Quelques conseils pour la présentation visuelle du pitch deck 

1. Garde le simple : Évite d'encombrer les diapositives avec trop de
texte. Utilise des images et des mots-clés pour rendre ta présentation
plus visuelle et attrayante.

2. Utilise des graphiques : Les graphiques et les infographies peuvent
aider à illustrer des données complexes de manière claire et concise.

3. Sois cohérent : Utilise une palette de couleurs et une police de
caractères cohérentes tout au long de ton pitch deck pour donner une
impression professionnelle.

Les conseils pour réussir à communiquer ton pitch correctement

1. Connais ton pitch deck par cœur : Entraîne-toi à le présenter sans
trop lire de notes pour montrer que tu es confiant et bien préparé.

2. Sois passionné : Communique avec passion et enthousiasme pour
transmettre ton énergie et ta vision à l'auditoire.

3. Sois prêt à répondre aux questions : Anticipe les questions que les
investisseurs pourraient poser et prépare des réponses claires et
convaincantes.



Tâche à faire
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Le pitch deck est une étape cruciale pour obtenir des financements et il

est important de le préparer avec soin. Avec un pitch deck bien conçu et

une présentation percutante, tu auras de grandes chances de susciter

l'intérêt des investisseurs pour soutenir ton projet. 

Bonne chance pour ta présentation et n'oublie pas d'être confiant et

authentique dans ta communication !

Prépare ton pitch desk avec PowerPoint



05 Jours pour lancer ta startup 

Le grand jour : Présente ton projet devant un
public enthousiaste

C'est le moment tant attendu ! Lors de la restitution, tu auras

l'opportunité de présenter ton projet devant un public enthousiaste,

composé de tes camarades, de tes animateurs et de tes parents. Voici

quelques conseils pour briller sur scène :

1. Sois confiant : Tu as travaillé dur sur ton projet, et tu es le meilleur

ambassadeur de ton entreprise. Crois en toi et en ce que tu présentes.

2. Parle avec passion : Transmets ton enthousiasme pour ton projet. Les

gens seront plus captivés si tu montres à quel point tu es passionné par

ce que tu fais.

3. Reste calme : Respire profondément avant de commencer ta

présentation. Prends ton temps et parle à un rythme confortable.

4. N'aie pas peur des questions : Sois prêt à répondre aux questions du

public. C'est une excellente occasion de montrer que tu maîtrises ton

sujet.

Tâche à faire

Profite de ce moment pour présenter ton projet avec fierté et

enthousiasme. Tu as travaillé dur et tu mérites d'être applaudi pour ton

effort et ta créativité !
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Bravo ! Tu as maintenant terminé le programme d'initiation à

l'entrepreneuriat avec succès. Tu as exploré, créé, développé et présenté

ton projet d'entreprise.

 N'oublie jamais que tu as le potentiel de réaliser de grandes choses.

Continue à rêver grand et à poursuivre tes passions. L'entrepreneuriat est

un voyage passionnant qui ne fait que commencer pour toi.

 Bonne continuation dans toutes tes futures aventures !
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Jour 6 - Ressources utiles

Félicitations, jeune entrepreneur ! Tu as terminé avec succès le

programme d'initiation à l'entrepreneuriat. Mais l'aventure ne s'arrête pas

là. Voici quelques ressources utiles pour continuer à apprendre et à

progresser dans l'entrepreneuriat :

1. Sites Web : Explore des sites spécialisés sur l'entrepreneuriat, comme

Entrepreneur.com, Inc.com, ou StartUpNation.com, pour obtenir des

articles, des conseils et des témoignages d'entrepreneurs expérimentés.

2. Vidéos : Consulte des plateformes de vidéos en ligne, comme

YouTube, pour trouver des vidéos inspirantes et éducatives sur

l'entrepreneuriat.

3. Livres : Lis des livres sur l'entrepreneuriat et le développement

personnel pour approfondir tes connaissances et trouver de nouvelles

idées.

4. Communautés entrepreneuriales : Rejoins des groupes

d'entrepreneurs sur les réseaux sociaux ou participe à des événements

locaux pour rencontrer d'autres personnes passionnées d'entrepreneuriat

et échanger des idées.
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Conclusion
Bravo, tu as accompli un travail incroyable ! En participant à cet atelier

d'initiation à l'entrepreneuriat, tu as acquis de précieuses compétences,

des connaissances et de l'inspiration pour devenir un futur entrepreneur

prospère. 

N'oublie jamais que l'entrepreneuriat est un voyage passionnant, fait de

défis, de réussites et de découvertes. Continue à rêver grand et à réaliser

tes projets, car tu as le potentiel de changer le monde avec tes idées

innovantes.

Des conseils pour continuer à développer ton esprit d'entreprise
après le programme

1. Reste curieux : Continue à explorer de nouvelles idées, de nouveaux

domaines et de nouvelles technologies. La curiosité est le moteur de

l'innovation.

2. Apprends de l'échec : Ne crains pas l'échec, car il fait partie

intégrante du processus d'apprentissage. Tire des leçons de tes erreurs

pour t'améliorer.

3. Entoure-toi de personnes inspirantes : Recherche des mentors et

des personnes inspirantes dans le domaine de l'entrepreneuriat pour te

guider et te soutenir dans tes projets.

4. Persévère : L'entrepreneuriat peut être difficile, mais n'abandonne

jamais. La persévérance est la clé du succès.

5. Sois ouvert aux opportunités : Garde l'esprit ouvert aux opportunités

qui se présentent à toi. Parfois, les meilleures occasions surgissent là où

on les attend le moins.
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Nous te souhaitons une brillante carrière d'entrepreneur et sommes

convaincus que tu accompliras de grandes choses. Continue à rêver

grand, à innover et à faire preuve de détermination.

 Le monde a besoin de jeunes entrepreneurs comme toi pour créer un

avenir meilleur.

Bonne continuation dans toutes tes aventures entrepreneuriales !
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